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Organizan: JHhYEANMEDICA®

7 de agosto - Golden Center, Parque Norte (CABA)



Proposito

Generar una experiencia de formacion para

los lideres comerciales de empresas veterinarias
que potencie sus habilidades de comunicacion,
comerciales y de orientacion a resultados,

de negociacion, de innovacion y de liderazgo.
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ngrama Primera Parte

8-9AM @ Acreditacion
9 AM  ® |nauguracion 30° Jornadas Veterinarias

9:10 AM -12 PM @  Cuadro de Estados de Animo.

Actitud Protagonista.

La estrategia de canal.

El contexto de obviedad: Como eliminar al “"Monstruo Penseque”
Ventas Efectivas.

12215PM @ Almuerzo
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ngrama Segunda Parte

14 -17:45 PM @  Los seis principios para influir en las personas.
Negociar en base a intereses y no a posiciones.
Salir al balcon. (Inteligencia emocional)

Tres claves para innovar.

Design Thinking.

Estrategia del Oceano Azul.

Liderazgo Servicial.

R=R-> A mejores relaciones, mejores resultados.

17:50 PM  ® |Inicio Festejo 30° Jornadas Veterinarias
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Bernardo
Barcena

Capacitador

Doctorando en Administracion de Empresas por la UCA.

MBA -Master of Business Administration por la Universidad
Catolica Argentina. Tesis de Maestria: Liderazgo en Valores.

Licenciado en Administracion por la Universidad de Buenos Aires.
Miembro del Instituto de Ciencias Sociales de Fundacion UADE,

donde ha investigado sobre el mapa laboral del futuro y en el que
liderd un equipo de investigacion sobre la Generacion Z.
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Autor del Libro: “EL LIDERAZGO DE FRANCISCO. LAS CLAVES
DE UN INNOVADOR?” que fue publicado por Ediciones B en Argentina
v México y que entrego personalmente en el Vaticano al Papa Francisco.

Autor del Libro “TRATO HECHO. COMO LOGRAR ACUERDOS
EN LA VIDA COTIDIANA”. Ediciones B, Agosto 2015.

Autor del Libro “NEGOCIACION. COMO HACER POSIBLE

LO IMPOSIBLE”. Ha escrito articulos sobre Liderazgo, Negociacion
y Coaching en Diario La Nacion, Diario Perfil, Materia Biz,

Spiquers MaG, Revista PYMES de Clarin y en diversas publicaciones
nacionales e internacionales.
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Confirma tu lugar

Valor de la jornada: $15.000 + VA

Contactos:
< tatiana@intermedica.com.ar
(O 5491144139447
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